	город

Тел.код +38 (код гор.)
	Адрес: ИИИИИ, Ул., д., кв.

Тел. раб. NNN-NNN  факс  NNN-NNN   дом NNN-NNN   

Тел. контактный NNN-NNN  моб.(NNN)NNN-NN -NN
E-mail: EEE@EEE.EEE         

Дата заполнения ДД.ММ.ГГГГ


Фамилия Имя Отчество

	Цель
	Директор сети супермаркетов, национальный директор по продажам. 

Ожидаемый уровень дохода с учетом компенсационного пакета: от  $1500

	Опыт работы
	

	20хх-наст.вр.

Назв. фирмы

Киев

(численность фирмы -более 100 чел,

профиль -продажа промтоваров) 
	Директор 

Функции: руководство коллективом, бизнес-планирование, маркетинг….

Достижения: 

· рост количества, стоимости и сложности заказов при постоянной  численности фирмы (70 чел.); 

·  рост продаж на 30%……



	19хх-20xx .

Назв. фирмы

Днепропетровск

(более 700 чел,

продажа промтоваров)
	Коммерческий директор

Функции: построение сети магазинов…..

Достижения: 

· создание сети из 12 магазинов; 

· рост продаж на 70% за 2 года…..

Курируемый регион: Днепропетровская и Донецкая область

	19хх-19хх

Назв. фирмы

Павлоград

(более 50 чел,

продажа прод. и промтоваров)
	От продавца до администратора супермаркета

Функции: продажи……

Достижения: 

· внедрены предложения по логистике…..

· получена благодарность от директора за качество обслуживания

	
	

	
	

	Образование
	Год окончания   Название ВУЗА, специальность

Год окончания    Название и автор курсов, семинаров, тренингов



	Навыки
	Компьютер:   MS Office на уровне начинающий пользователь.

Английский:   intermediate (свободно читаю,  опыт переговоров, разговорный –  уверенный, но не совершенный) 

Автомобиль:  имеется

	Профессиональ-ные интересы
	Продажи, логистика, стратегический маркетинг

	Дополнительная информация 
	Год рождения 1972. Женат.

Готов к переезду из Днепропетровска. 
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